UNDEXO prioriterar inte fragor, det gér du som ar underleverantor. Det vi gor ar att
genom undersokningar kartlagga foretagens behov av atgarder for att underlatta
export. Nedanstaende prioriteringslista ar resultatet av den undersékning som
gjordes i september-oktober 2009 och som publicerades under Exportdagen pa
ELMIA Subcontractor.

UNDEXO kommer att verka for de ska vara enklare att exportera, bland annat genom
att arbeta for:

Att det ska finnas exportmentorer som kan hjalpa féretag som vill exportera till
nya marknader. (Vi vill ta vara pa den resurs som finns hos personer med
erfarenhet fran andra lander. Deras sprakkunskaper och kdnnedom om kultur
och lokal byrakrati kan vara avgoérande for exportframgang)

Att regeringen ska prioritera exportsatsningar for sma- och medelstora foretag
genom att bland annat ge Exportradet 6kade resurser riktade till dessa. (Alla
foretag ar inte lika. Behovet av hjalp skiljer sig mellan stora och sma foretag.
Underleverantorer ar ofta mindre féretag och vi vill att de ska ett stéd som ar
anpassat till deras forutsattningar.)

Att mojliggora Okat offentligt stod till foretag som vill genomféra
marknadsaktiviteter i utlandet i syfte att 6ka exporten.(Pa svenska massor
finns det mangder av "landsmontrar”, det gor det pa internationella massor
med, men nastan aldrig ndgon "Sverige-monter”. Ska svenska foretag kunna
vaxa maste de na nya marknader. Det &r gynnar hela Sverige)

Att driva fragor om begripliga och hanterbara gemensamma
handelsvillkor(t.ex. leverans-, kbp- och betalningsvillkor) inom EU.(Det ar bra
att det finns regler for hur affarer ska ga till, men om de ar svara att anvanda
kan de vara ett storre hinder an till nytta.)



