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Okad svensk export for smaforetag - erbjuds varldsunik exportsatsning

ALMI Foretagspartner, Handelskamrarna i Sverige samt de svenska handelskamrarna i
utlandet startar ett nytt samarbete. Samarbetet ska underlatta forutsattningarna for export
genom att erbjuda mentorer till blivande och befintliga exportdrer. Mentorerna ar personer
med exporterfarenhet med hjartat pa ratt stalle och stéller upp helt ideellt for att framja
Sveriges foretagare.

Programmet, som delfinansieras av N&ringsdepartementet, erbjuder féretag som idag har potential att
borja exportera samt de féretag som redan etablerat sig i ett land och nu vill etablera sig i ytterligare ett
land. Den forstnamnda gruppen erhaller en mentor regionalt genom ALMI och den sistndmnda
gruppen erhaller en mentor i det land den vill borja exportera till.

Det har &r en helt varldsunik satsning da mentorskap 6ver landets granser ej tidigare genomforts.
Mentorn vagleder adepten i foretagets exportsatsningar genom att dela med sig av sina egna
erfarenheter och stodjer adeptens utveckling mot export.

Programmet &r en pilot som startas upp under hosten 2010. ALMI har hela vérlden som malgrupp men
har under piloten ett mindre antal regioner med. Dessa ar Vastra Gotaland, Skane, Uppsala, Vasteras,
Orebro och Vérmland.

Samtliga Handelskamrarnas kontor dver hela Sverige & med och genom Handelskamrarna finns
mojlighet till mentorskap i Frankrike, USA, England, Tyskland och Kina med hjélp av
utlandskontoren.

Programmet startar I6pande under hésten och pa manga stallen pagar rekrytering just nu.
Programmet ar kostnadsfritt och antalet begransat till 100 foretag.

Om ALMI Foretagspartner

ALMIs uppdrag ar att framja utvecklingen av konkurrenskraftiga sma och medelstora foretag samt
stimulera nyforetagandet i syfte att skapa tillvaxt och fornyelse i svenskt naringsliv. Verksamheten
tacker hela processen fran idé till 16nsamt foretag. Kundernas behov ser olika ut beroende pa var i
processen de befinner sig. Verksamheten ar darfor organiserad i tre affarsomraden som utgar fran de
olika kundbehoven — Innovation, Nyféretagande och Etablerade foretag. Inom de har omradena
erbjuds framfor allt tva tjanster — finansiering och radgivning. Det ar det unika med ALMI,
kombinationen av finansiering och radgivning. Malet &r att fler innovativa idéer kommersialiseras
framgangsrikt, att fler livskraftiga foretag startas och utvecklas samt att féretagens konkurrenskraft
och tillvaxt okar.

Om Handelskamrarna i Sverige

Handelskamrarnas uppgift &r att gora sina regioner till en béttre plats for foretag och féretagare. Det
finns elva handelskamrar som tacker hela Sverige. VVarje handelskammare &r verksam i sin del av
landet. Alla &r fristdende privata medlemsorganisationer som arbetar for att framja foretagande och
fungera som en viktig moétesplats i néringslivet.

Handelskamrarna grundades redan ar 1599 i Marseille, och &r idag en lank i en kedja av

12 000 handelskamrar varlden 6ver, med dver 19 miljoner medlemsféretag bara i Europa. Ett
unikt natverk for affarskontakter, som kan vara till stor hjalp nér ditt foretag vill etablera sig
internationellt.



Kontaktpersoner:

Goran Rajkovic'- ALMI Foretagspartner Vést (Goteborg)
(Ansvarig for mentorprogrammet i Géteborg)

E-post: goran.rajkovic@almi.se

Tel: 031-77979 35

Jimmy Pervik - ALMI Foretagspartner moderbolag
(Ansvarig for mentorprogrammet nationellt for ALMI)
E-post: jimmy.pervik@almi.se

Tel: 08 — 709 89 40

Max Lundgren - Stockholms Handelskammare

(Ansvarig for mentorprogrammet nationellt for Handelskamrarna)
E-post: max.lundgren@chamber.se

Tel: 08 — 555 100 32
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