Bakgrund

Sverige ar ett av varldens mest internationaliserade lander, samtidig ar det alltfor f& sma och medelstora foretag
som direktexporterar. Underleverantorsforetagen ar genom sina produkter, val lampade for direktexport. Men ofta
inriktar sig dessa foretag pa den lokala marknaden eller till storre svenska foretag som i sin tur exporterar. Manga
underleverantorer saknar kapacitet att ta sig an stora affarer, oftast pa grund av bristen pa kapital, stod eller
exportkunskap. Har finns det mycket att gora.

Battre regelverk, 6kat stoéd, mer forskning och utbildning, 6kade mgjligheter till kunskapsutbyte och mentorskap
kan riva barriarerna for féretagen att ta nasta steg. En utebliven fortsatt internationalisering av féretagen kan pa
sikt innebara en total utslagning av svenska underleverantorer. Det slar inte bara pa det egna foretaget, utan
ocksd mot den stérre industrin som tappar lokal kompetens och produktionskapacitet. Sverige ska fortsatta att
vara ett exportinriktat land. Men for att vara foretag ska kunna konkurrera p& den globala marknaden behovs
satsningar. Det ska vara enkelt att exportera.

Undersdkning

| syfte att verkligen fa fram vilka fragor foretagen prioriterar och inom vilka omraden man vill se insatser tog
Svenska Industriférening och ELMI fram ett antal exportrelaterade fragestéliningar. Av dessa valdes tio ut till en
enkat som foretagen dels fick vardera, dels rangordna. Fragorna stalldes till underleverantérer inom Svensk
Industriférening och utstéllare p& ELMIA Subcontractor. Resultatet ar baserat pa svar fran ca 240 foretag. Som
komplettering till enk&ten har ett stort antal samtal forts med underleverantérsforetagen.

Resultat
Nedanstaende 4 atgarder ar de som underleverantérerna prioriterar enligt undersokningen som genomférdes
under oktober 2009.

- Ta fram exportmentorer som kan hjalpa féretag som vill exportera till nya marknader*

- Prioritera sma- och medelstora féretag genom att ge Exportradet 6kade resurser riktade till dessa**
- Offentligt stod till féretag som vill genomfdra marknadsaktiviteter i utlandet i syfte att 6ka exporten***
- Begripliga och hanterliga gemensamma handelsvillkor(leverans-, kdp- och betalning) inom EU

*Ta vara pd invandrares kunskaper och natverk i sina hemlander.

**Manga foretag upplever att Exportradets verksamhet ar daligt anpassad till mindre och medelstora foretags
behov. Hoga kostnader och teoretiska lésningar &r vanlig kritik.

***Ge stod till gemensamma massdeltaganden/méssresor. Pa svenska massor finns ju utlandska
gemensamhetsmontrar som ar finansierade med offentliga medel.



