Irak! Du skojar?

For ett par manader sedan fick jag ett telefonsamtal som fatt stor betydelse fér mig, men
som kan fa riktigt stor betydelse for svensk export. Den som ringde fragade om jag var
intresserad av att aka till Irak for att skapa affarskontakter for svenska foretag. Det hade
varit latt att svara baserat pa mediebilden, det vill sdga dar ar det bara terrorism och
sjalvmordbombare, sa tack men nej tack. Det hade ocksa varit enkelt att tanka att det bara
kommer att bli sprak- och kulturproblem, sa tack men nej tack. Min fundering var snarare,
varfor far jag fragan? Ar det s& manga som sagt nej, sa att det bara &r jag kvar? Eller ir det sa
att den som stallde fragan kanner mig sa pass val att en bra fraga far ett bra svar, det vill
sdga ett svar som ar grundat i nagon typ av eftertanksamhet och analys. Kanske ocksa lite
positiv installning, finns det mojligheter, vill det till att hdlla dérren 6ppen.

Ett skal till att jag tackade ja hanger ihop med manga mindre och medelstora féretags storsta
hinder fér export. Problem med sprak, fraimmande affarskultur och utlandsk byrakrati, det
far ofta svenska foretag att backa. Det ar nog tryggast att sdlja vidare i Sverige. Eftersom
fragan kom fran Irakprojektet och IFS var min motfraga, vilka ska med? De ville ha en
delegation med en mix av svenska och svensk-irakiska foretagare. Da var svaret solklart. Det
ar klart vi aker med. Nagra av de jag ville ha med avstod, troligen pa grund av mediebilden,
det var synd. Tank att fa ihop en grupp av foretagare som tillsammans kan skapa affarer i tva
riktingar, till och fran Irak. Dartill sa ar det en sjalvklarhet att ta vara pa den resurs som de
moderna nybyggarna utgor.

Sa var vi ivag. Drygt 20 personer med Erbil i Kurdistan som mal. Inte forran jag kom hem
insag jag att de som inte ville folja med till Irak av sakerhetsskal inte blev lugnade av att
malet var Kurdistan, vad ar skillnaden for den som inte vet. Det Kurdistan vi motte &r en
region i norra Irak med egen regering och med stora ambitioner att vara modell for det Irak
som nu byggs upp efter ar av konflikter. Deras behov av tjanster och produkter ar i stort sett
allt. Byggmaterial, IT, atervinning, medicinteknik, utrustning for industriproduktion,
utbildning med mera. Finansiellt &r de starka, det finns ju olja. Viljan att gora affarer kandes
nasta obegransad. Den storsta 6verraskningen var styrkan i att vara svensk, vi har ett mycket
starkt varumarke i Irak. En uppsida pa invandringen som &r latt att bortse ifran ar att de som
invandrat kommer nagonstans ifran dar det finns en marknad. Den varme, vanlighet och vilja
till att gora affarer som motte oss var overvaldigande. Nastan sa att vi borjade fundera pa
om nagon skojat med oss, landade vi verkligen i Irak, var har de gomt den dolda kameran?

Det dar med sprak och kultur som |6stes med svensk-irakiska foretagare som var med pa
resan fungerade perfekt. Tank att ha dem som affarspartners i ateruppbyggnaden av Irak.
Varje dag var fylld av moten. Foretagargrupper, handelskamrar och ministerier. Cirka 100
irakiska foretagare motte oss, varav en grupp reste fran Kirkuk for en traff. Vi traffade fyra
ministrar fran den kurdiska regeringen, varav tva talade svenska. Manga moten, manga



kontakter och fickan full med visitkort. Men blir det nagra affarer? Ja, en forsta indikation
fick vi pa avresedagen nar det inte var nagot officiellt program. D3 var nastan ingen kvar pa
hotellet, de flesta var redan ivdg pa de viktigaste individuella affarsmétena.

Och sa slutligen nagot att reflektera 6ver: Irak ar inte langre bort an till exempel
Kanariedarna, svenskar har en stor konkurrensfordel i ett starkt varumarke och fyra
ministrar i den kurdiska regeringen har svenskt pass. Pa vilka andra exportmarknader har vi
sadana ingangar? Om jag kommer att dka dit igen? Ja, fragan har redan kommit fran ett
svensk-irakiskt foretag, sa varfor inte kora pa nya exportaffarer.
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